TEMA 6. PARTICULARITĂŢILE DETERMINĂRII PREŢURILOR ÎN UNELE RAMURI A ECONOMIEI NAŢIONALE 
1. Specificul determinării preţurilor în comerţ.

2. Preţurile produselor importate.

3. Particularităţile formării preţurilor la produsele agricole, pământ şi resurse naturale.

4. Preţurile în construcţii-montaj.

5. Tarifele – parte componentă a sistemului de preţuri.
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Preţurile de comercializare sunt preţuri la care se vând produsele prin unităţile comerciale specializate sau prin magazinele proprii de desfacere ale unităţilor producătoare. Sunt trei categorii de preţuri de comercializare:
PREŢUL PRODUCĂTORULUI – se calculează de către unitatea producătoare.
· Preţul net al producătorului include costul de producţie şi marja de profit;
· Preţul brut al producătorului include preţul net şi TVA.
PREŢUL CU RIDICATA – se aplică la comercializarea mărfurilor în cantităţi mari, se calculează de către unităţile comerciale specializate în desfacerea mărfurilor en-gros.
· Preţul net cu ridicata include preţul net al furnizorului (unitatea de producţie autohtonă sau importatorul) şi adaosul comercial aferent vânzărilor cu ridicata;
· Preţul brut cu ridicata include preţul net cu ridicata şi TVA.
PREŢUL CU AMĂNUNTUL - se aplică la comercializarea mărfurilor în cantităţi reduse, se calculează de către unităţile comerciale specializate în desfacerea mărfurilor cu bucata.
· Preţul net cu amănuntul include preţul net al furnizorului (unitatea de producţie autohtonă, unitatea de comerţ cu ridicata sau importatorul) şi adaosul comercial aferent vânzărilor cu amănuntul;
· Preţul brut cu amănuntul include preţul net cu amănuntul şi TVA.

Adaosul comercial aferent vânzărilor cu ridicata şi cu amănuntul este menit să acopere costurile de comercializare şi să-i asigure unităţii o mărime a profitului. 

Relaţiile de calcul a acestor categorii de preţurilor de comercializare diferă după cum unitatea de realizare cu amănuntul este sau nu înregistrată ca plătitor TVA (potrivit prevederilor legale, pentru a fi înregistrat ca plătitor TVA, agentul economic trebuie să înregistreze timp de 12 luni consecutive vânzări în sumă de 300000 lei.)

Determinarea preţurilor de comercializare în cazul în care unitatea de comerţ cu amănuntul este înregistrată ca plătitor TVA

1) PP fără TVA = ATC x (1 + Mp)

2) PPcu TVA = PPfărăTVA x (1 + cotaTVA)

3) PRfărăTVA = PPfărăTVA x (1 + cotaACr)

4) PRcuTVA = PRfărăTVA x (1 + cotaTVA)

5) PAfărăTVA = PRfărăTVA x (1+cotaACa)

6) PAcuTVA = PAfărăTVA x (1 + cotaTVA)

     unde: PP-preţul producătorului


PR-preţul cu ridicata


PA-preţul cu amănuntul


ATC-costul total mediu


Mp-marja de profit


ACr-adaosul comercial cu ridicata


ACa-adaosul comercial cu amănuntul

Determinarea preţurilor de comercializare în cazul în care unitatea de comerţ cu amănuntul nu este înregistrată ca plătitor TVA

Relaţiile 1,2,3 şi 4 rămîn valabile, dar se schimbă relaţia 5 iar 6 se elimină.

1) PP fără TVA = ATC x (1 + Mp)

2) PPcu TVA = PPfărăTVA x (1 + cotaTVA)

3) PRfărăTVA = PPfărăTVA x (1 + cotaACr)

4) PRcuTVA = PRfărăTVA x (1 + cotaTVA)

5) PAfărăTVA = PRcuTVA x (1 + cotaACa)

Dacă produsul figurează pe lista mărfurilor supuse accizelor, suma accizului se adaugă la preţul producătorului fără TVA. Accizele se calculează:

a) fie ca o cotă fixă în lei sau în Euro pe unitatea de masură specifică (de exemplu pe litru, pe gradul de concentraţie, pe cifra octanică etc). În acest caz preţul se va determina astfel: 

PPfără TVA = ATC x (1 + Mp);  

PPfără TVA cu acciz = PPfără TVA + ACZ;  

ACZ = cota ACZ în mărime absolută  / Q; 

PPcu TVA = PPfărăTVA cu acciz  x (1 + cota TVA); 

  unde: ACZ-acciz,
Q-cantitatea producţiei.
b) fie ca o cotă procentuală care se aplică asupra bazei de impozitare. Mecanismul determinării preţului va fi diferit doar reeşind din modul de calculare a accizului.
 PPfără TVA = ATC x (1 + Mp);  

 PPfără TVA cu acciz = PPfără TVA + ACZ;  

 ACZ = cota ACZ x PPfără TVA
 PPcu TVA = PPfărăTVA cu acciz x (1 + cota TVA). 

Atunci când produsul parcurge celelalte etape de realizare, ca bază pentru determinarea preţului ulterior va servi preţul producătorului, inclusiv accizul. De ex: PR fără TVA = PPfărăTVA cu acciz x (1 + cota ACr).
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Pentru mărfurile importate pe teritoriul R. Moldova este stabilită următoarea schemă de determinare al preţului de import (PI).

· Valoarea în vamă (VV);
· Taxa vamală (TV):
TV = VV x cota TV sau
TV = TV(abs)/Q;
· Taxa pentru perfectarea procedurilor vamale (TPV):
TPV = VV x cota TPV;
· Accizul, pentru mărfurile specificate în titlul IV al Codului fiscal (ACZ):
ACZ = (VV + TV + TPV) x cota ACZ sau
ACZ = ACZ(abs)/Q;
· Taxa pe valoare adăugată (TVA):
TVA = (VV + TV + TPV + ACZ (după caz) ) x cota TVA
PI = VV + TV + TPV + ACZ (după caz) + TVA)
Valoarea în vamă se indică în documentele vamale şi este determinată între două părţi: importator şi exportator, potrivit condiţiilor INCOTERMS. 

INCOTERMS reprezintă un set de reguli unice de interpretare a termenilor comerciali ce definesc obligaţiunile respectate atât de cumpărător, cât şi de vânzător în cadrul tranzacţiilor internaţionale în ceea ce priveşte locul şi termenii de transmitere a responsabilităţilor comerciale, juridice şi de asigurare. 
Cumpărătorii sunt interesaţi să folosească contracte în bază de livrare cu plată de taxe vamale, iar exportatorii, la rândul lor, ar încerca să-şi vândă produsele prin metoda ce presupune cheltuieli şi riscuri minimale. Pentru a alege varianta optimală exportatorul poate apela la asistenţa unui consultant în comerţul internaţional, care, la rândul său, va ţine cont de următoarele aspecte:

· selectarea metodei comerciale care să poată fi respectată pe deplin,

· alegerea adecvată a modului de transportare,

· luarea în evidenţă a tuturor riscurilor şi responsabilităţilor legate de metoda negociată.
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În domeniul producţiei agricole, mai mult decât în orice alt sector productiv, acţionează o mare varietate de factori extraeconomici, cum ar fi cei climatici şi de structură naturală a solului, precum şi cei economici legaţi de procesul muncii, de investiţii etc. O particularitate însemnată în agricultură este denumită ca „efectul King” după numele celui care l-a definit şi explicat (Gregory King) încă din sec.XVII. Şi anume, în anii cu recolte bune preţurile produselor agricole scad, determinând reducerea veniturilor producătorilor agricoli, şi invers, ceea ce nu este pe departe un stimulent pentru investiţii. King lămureşte acest paradox prin caracterul inelastic al cererii la produsele agricole. Vom demonstra acest lucru în felul următor:               

1. când cererea este elastică                           2. când cererea este inelastică
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Figura 6.1. Efectul King

Din figură se vede că în ambele cazuri creşterea producţiei de la Q1 la Q2 determină reducerea preţului de la P1 la P2. În situaţia unei pieţe ce este caracterizată prin cerere elastică creşterea producţiei cauzează creşterea încasărilor (veniturilor producătorilor) de la OP1AQ1 la OP2CQ2, iar în al doilea caz veniturile producătorilor agricoli sunt mai mici.

 Obţinerea de venituri mici crează, la rândul său, o problemă socială manifestată prin migrarea populaţiei de la sat la oraş şi toţi aceşti factori determină fluctuaţii mari în nivelul producţiei, costurilor şi preţurilor, ceea ce face necesară întervenţia organelor de stat preţ privind organizarea unui sistem de susţinere a producătorilor agricoli prin intermediul unui şir de metode:


În primul rând, se impune necesitatea intervenţiei statului prin asigurarea unui preţ garantat producătorilor agricoli. Preţul garantat este preţul la care statul se obligă să achiziţioneze produsele de importanţă naţională şi în acest fel se asigură o anumită stabilizare a preţurilor, evitarea pericolului creării unei supraproducţii cronice (figura 6.2)
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Figura 6.2. Mecanismul aplicării preţurilor garantate

Sfera de aplicare a preţurilor garantate s-a redus în R. Moldova, ele practicându-se la grâul achiziţionat pentru rezervele de stat.


O altă modalitate de susţinere este acordarea subvenţiilor de la buget unor producători aflaţi în condiţii de producţie mai nefavorabile de climă şi sol. În ţările dezvoltate, unde agricultura are o contribuţie minimală în PIB, se practică pe larg subvenţionarea producţiei agricole prin preţ, adică recuperarea a unei părţi de cheltuieli din fonduri special create de către stat. În ţările puţin dezvoltate (inclusiv în R. Moldova), unde agricultura asigură cca 60% din PIB, subvenţionarea producţiei agricole nu se poate înfăptui, statul neavând mijloacele financiare necesare.

În al treilea rând,
sprijinirea producătorilor agricoli se poate înfăptui prin politica de creditare cu dobânzi reduse şi prin utilizarea unei politici fiscale preferenţiale.

Încă o modalitate de susţinere a producătorilor agricoli este limitarea suprafeţelor agricole şi scoaterea lor temporară din circuit. Se aplică pe larg în SUA unde fermierul primeşte de la stat un venit mediu anual corespunzător suprafeţei care nu a fost semănată.

Pământul, ca şi oricare bun economic, este o marfă care se vinde şi se cumpără pe piaţa factorilor de producţie. Preţul la pământ reprezintă suma de bani ce se plăteşte pentru cedarea drepturilor de proprietate al unei persoane fizice şi/sau juridice asupra unei suprafeţi de teren altei persoane în baza actului de vânzare-cumpărare. 
În conformitate cu Legea R. Moldova nr.1308-XIII din 25-07-1997 „Privind preţul normativ şi modul de vânzare-cumpărare a pământului”, preţul normativ al pământului constituie o măsură de estimare a valorii lui echivalente cu potenţialul natural şi economic al acestuia, exprimate în valută naţională. 

Nivelul şi evoluţia preţului la pământ este influienţat de următorii factori:

1. cererea şi oferta de terenuri agricole – limitarea naturală a pământului conferă ofertei un caracter rigid, ea fiind insensibilă la variaţia preţului. Drept urmare, preţul la pământ evoluiază în raport cu cererea, cu numărul de persoane disponibile să facă investiţii în agricultură,

2. sporirea cererii de produse agricole determină sporirea cererii de terenuri agricole, ridicându-le preţul,

3. posibilitatea folosirii alternative a pământului: agricultură, silvicultură, construcţii,

4. rata dobânzii – achiziţia unui lot de pământ presupune o investiţie deaceea, dacă rata dobânzii este mai mare ca eficienţa aşteptată de la utilizarea lotului respectiv, investitorul va prefera plasarea banilor la bancă, influenţând cererea la terenurile agricole.
Preţurile la resursele naturale includ preţurile la apă, resurse minerale (revizuite anual de Bugetul de stat) şi preţurile terenurilor ocupate de păduri, stabilirea cărora ţine de prerogativa Ministerului Ecologiei şi Resurselor Naturale. 
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Spre deosebire de industrie, unde activitatea de producţie se desfăşoară uniform în timp şi în spaţiu, iar rezultatele muncii se comercializează direct şi la intervale scurte  în construcţii aceasta este influienţată de o serie de factori caracteristici al căror efect se răsfrânge asupra costurilor şi, prin ele, asupra preţurilor de ofertă. Este vorba de următorii factori:

1. volumul mare, uneori foarte mare, al lucrărilor de construcţii, ceea ce face ca preţurile acestora să fie deasemenea foarte mari;

2. fundamentarea preţurilor în această ramură este mult mai complex, antrenând specialişti de pregătire profesională diversă (economică, tehnică, ecologică),

3. caracterul de unicat al lucrărilor – fiecare obiect se va deosebi de altele conform comenzii beneficiarului. De aceea, stabilirea unor preţuri unice pentru mai multe obiecte, precum şi a unor preţuri prin comparare nu se poate realiza, fiecare obiect presupunînd un nou proces de fundamentare,

4. amplasamentul obiectivului – presupune distanţa faţă de sediul societăţii de construcţii-montaj, lucrările de pregătire a terenului pe care urmează să se construiască, inclusiv demolările şi acordarea despăgubirilor (dacă este necesar),

5. fluctuaţiile raportului dintre cererea şi oferta de forţă de muncă de anumită calificare (în funcţie de stadiul  în care se află lucrările) influienţează costurile prin intermediul costurilor salariale,

6. caracterul sezonier prin condiţiile diferite de lucru în anotimpul rece şi chiar tot timpul anului (ploi, temperaturi foarte ridicate) ceea ce face ca preţurile să fie afectate de efectele imobilizării fondurilor în perioada de inactivitate,

7. factorii naturali ş.a.


În Republica Moldova pînă în anul 2002 se utiliza metoda de indexare  a preţului obiectului de deviz. Normativele calculate încă din anul 1984 erau transferate în preţuri curente prin aplicarea indicilor către fiecare articol din cost. Iar la determinarea unor date centralizate preţurile calculate se corectau cu ajutorul unui coeficient specific ramurii construcţiilor, mărimea lui fiind stabilită în baza datelor statistice. Începând cu 1 ianuarie 2002 s-a trecut la metoda determinării preţurilor de deviz în funcţie de preţurile resurselor utilizate, adică mărimea tuturor articolelor de consumuri reprezintă valoarea lor reală ceea ce dă posibilitate de a calcula costul construcţiei la orice etapă de realizare a ei.  A fost elaborată o Instrucţiune privind determinarea preţului de deviz în construcţii-montaj şi Normele orientative de deviz care au caracter de recomandare. În funcţie de noile normative fiecare agent economic are dreptul să elaboreze propriile normative şi să determine preţul de ofertă reeşind din costul real şi marja de profit. Acest preţ este obiectul negocierilor între organizaţia de construcţii şi beneficiar. În conformitate cu Instrucţiunea valoarea de deviz este calculată de 2 ori. Pe de o parte, beneficiarul sau investitorul determină valoarea sa în corespundere cu noile normative de deviz. Nivelul acestui preţ este obligator pentru obiectele finanţate de la buget. Pe de altă parte, firma de construcţii determină preţul de ofertă reeşind din normele individuale de deviz.
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Tarifele sunt o categorie specifică a preţurilor care se stabilesc şi se aplică în domeniul prestărilor de servicii efectuate, atât pentru unităţile economice, cât şi pentru populaţie. Natura economică a preţului şi tarifului este aceeaşi. Deosebirile care apar rezultă din existenţa tarifului ca expresie concretă a categoriei de preţ într-un domeniu specific de activitate. Astfel, preţul este expresia bănească a valorii de schimb al unei mărfi în calitate de obiect, de bun material cu existenţă de sine stătătoare, pe când tariful reprezintă expresia bănească a valorii unei mărfi în calitate de activitate şi nu de obiect. Totuşi există şi unele excepţii, ca de exemplu: deşi apa şi energia electrică sunt încadrate în clasificarea economică ca produse, pentru distribuirea şi consumul lor se aplică tarife, pentru gazele naturale se aplică în schimb preţuri, pentru confecţiile efectuate de unităţile cooperatiste se practică preţuri dacă confecţiile se execută în serie, şi se aplică tarife dacă confecţiile se execută la comandă etc. Deseori în limbajul practic sau în vorbirea curentă, se produce o substituire reciprocă a noţiunii de tarif şi taxă. Delimitarea între tarif şi taxă se face din mai multe puncte de vedere. In primul rând, după destinaţia lor, şi anume: taxele se virează la bugetul de stat şi au, în general, caracter fiscal, pe când tarifele se încasează de unităţile prestatoare de servicii ca echivalent al valorii prestaţiilor. În al doilea rând, în cazul tarifelor se determină, se evidenţiază şi se urmăresc costurile prestaţiilor, pe când în cazul taxelor nu se calculează şi evidenţiază astfel de costuri. Delimitarea se mai poate realiza, în al treilea rând, şi prin prisma organelor care le stabilesc, şi anume: stabilirea tarifelor este de competenţa organelor prestatoare, iar stabilirea taxelor intră în competenţa organelor financiare, şi se efectuiază pe baza actelor normative adoptate de către organele puterii sau administraţiei de stat.

Elementele de bază a fundamentării tarifelor sunt următoarele:

· costurile, adică valoarea materialelor care sunt supuse prelucrării şi a pieselor de schimb ce se montează,

· profitul unităţii prestatoare,

· TVA.

Deşi natura economică a preţului şi tarifului este aceeaşi şi se aplică aceleaşi principii şi metode de fundamentare şi negociere, apar totuşi unele particularităţi determinate de specificul producerii serviciilor. Astfel, structura tarifelor este mai simplă, deoarece costul serviciilor lor nu include cheltuielile de desfacere. Deasemenea, în tarif nu se cuprinde adaosul comercial. Alte particularităţi în ce priveşte structura şi nivelul costurilor serviciilor sunt generate de factorii ce urmează:

· variaţia mare a necesităţilor pentru unele servicii în timpul anului (iluminat, încălzit),

· dispersarea teritorială accentuată a unor servicii şi organizarea lor în unităţi mici (cu unele excepţii: unităţile de transporturi, comunicaţii, distribuire a energiei electrice etc),

· efectuarea unor prestaţii nu numai la sediul unităţii, ci şi la domiciliul consumatorilor,

· ponderea mare a manoperei în structura costului.

Aceşti factori condiţionează nivelul costurilor şi fac ca posibilităţile de reducere a acestora şi de creştere a productivităţii muncii să fie mai reduse. De exemplu, dacă în cazul preţurilor ponderea materiilor şi materialelor în costuri poate reprezenta 70-80%, în cazul serviciilor materiile şi materialele nu depăşesc 10-15% din costuri. Aici ponderea mare o au salariile şi creşterea lor antrenează o creştere a costurilor serviciilor.

Principalul criteriu de clasificare a tarifelor îl constituie natura serviciilor, după care există următoarele grupe de tarife:

Tarifele pentru serviciile personale tradiţionale sunt cele fixate pentru reparaţii, pentru executarea de confecţii, pentru uşurarea muncii gospădăreşti etc, ele fiind diferenţiate în funcţie de calitatea execuţiei, frecvenţa şi urgenţa prestaţiei;

Tarifele pentru serviciile colective cuprind tarifele pentru transporturi şi telecomunicaţii, pentru activităţile gospodăriei comunale şi locative, pentru serviciile hoteliere etc.;

Tarifele pentru serviciile de creaţie – inovaţie se aplică în cazul serviciilor de cercetare, de proiectare, de marketing, de implementare a unor tehnologii etc.;

Tarifele pentru serviciile de turism şi alimentaţie publică cuprind tarifele de cazare, pentru serviciile de turism etc.;

Tarifele pentru serviciile efectuate în agricultură sunt acele percepute pentru lucrările agricole mecanizate, fiind diferenţiate în funcţie de natura lucrărilor, de preţurile de achiziţie ale produselor agricole, de natura solurilor etc.

    








